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La sfida di Newton Compton

«Libri a 0,99 cent
per competere con I'ebook»

L'INTERVISTA

ontrastare la crisi? Non
solo. Una piccola-grande
rivoluzione parte da do-
mani targata Netwon
Compton: dodici titoli
cartacei al prezzo di 0,99
centesimi, formato ridotto ri-
spetto al classico, 130 pagine
per la nuova collana Live. In 1i-
breria dieci classici e due inedi-
ti: L’arte di essere felici di Sene-
ca, Il sogno di Sigmund Freud,
Il grande Gatsby di Scott Fitzge-
rald, Le notti bianche di Dostoe-
vskij, Lady Susan di Jane Au-
sten, Amleto di Shakespeare, I
racconti del terrore di Allan
Poe, 11 ballo di Iréne Némiro-
vsky, L’arte della guerra di Sun
Tzu, 11 diario del vampiro-il ri-
sveglio di L.J.Smith e infine I
sotterranei della Cattedrale di
Marcello Simoni e L’assedio di
Roma di Andrea Frediani. Ne
parliamo con I'editore, Raffael-
lo Avanzini.
Qual e lastrategia di Live?
«La definirei una vendita ag-
giuntiva. Vale a dire nessun ter-
remoto editoriale ne una rivolu-
zione per i librai ma un’offerta
in pili per i lettori ad un prezzo,
0,99 centesimi, che puo anche
distrarre in qualche modo dal-
lo scaricare il libro elettronico.
Gid molti anni fa la Netwon
Compton aveva creato i Cento-
paginemillelire che fu un vero
trionfo; 60 milioni di copie in
cinque anni. Speriamo di bissa-
reil successo».
Dove sara possibile trovare i
libri della nuova collana?
«In tutte le librerie ma non sui
classici scaffali, bensi in posti
strategici, vicino alla casse o an-
che come offerta; vale a dire al
posto del resto per una vendita,
eccoilnostrolibroa0,99».
Live non si fermera soltanto
alla propostadi classici
«Intanto € un modo per invo-
gliare il lettore ad acquistare,
dopo il nostro libro Live, un’edi-
zione piu ampia. E non si tratte-
ra soltanto di titoli conosciuti

ma di una operazione che mira
ad ampliare anche le firme, la
presenza di nuovi autori nella
direzione soprattutto delle ope-
re prime».
Come ¢ stato accolto il proget-
to dai librai, in particolare da
quelliindipendenti?
«In modo ottimo direi. Per
quanto riguarda il mercato, il
prezzo della nuova collana ¢ tal-
mente basso da competere con
I'ebook che rappresenta il gran-
de spauracchio soprattutto dei
librai indipendenti. Ovviamen-
te i nuovi titoli non saranno
pubblicati col supporto digita-
le».
Questo perché c¢’e una flessio-
ne nelle vendite di ebook da
parte della Newton Comp-
ton?
«Assolutamente no. Per la no-
stra casa editrice I'ebook rap-
presenta il 3% dell’intero fattu-
rato, una cifra molto alta, an-
che sopra la quota standard. Di-
rei che & un risultato straordi-
nario lintero fatturato della
Newton Compton visto che noi
non possediamo librerie come
invece avviene per i piu grandi
gruppi editoriali».
Parlava di un interesse parti-
colare per le opere prime
«Lo-scopo & proprio questo: far
conoscere al grande pubblico
testi nuovi di giovani autori, un
po’ come avviene per il self pu-
blishing, con una tiratura ini-
ziale di centomila copie a libro.
E’ con il self publishing, ad
esempio, che abbiamo scoper-
to una delle nostre autrici piti
vendute, Anna Premoli con il
suo Ti prego lasciati odiare».
L.Jatt.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

COMBATTERE

LA CRISI

CON | CLASSICI

E APRIRE

ALLE OPERE PRIME

Raffaello Avanzini

Www.ecostampa.it

Cultura

Ritaglio stampa ad uso esclusivo

del destinatario, non riproducibile.

NEWTON COMPTON EDITORI SRL

003352



